
 Пост-коронавирус 

Покупка недвижимости 
онлайн. Миф или реальность



Digital-агентство №1  
в сфере недвижимости по версии Рейтинга Рунета с 2013 по н.в.

6 
Лет на рынке 
недвижимости

60 
Человек  
в команде

99+ 
Успешных проектов 
для заказчиков





Июнь 2019 года 

Внедрение 
онлайн-бронирования

1.



Январь 2020 года 

Общая  
рекламная кампания

2.



Март 2020 года 

Закрытие офисов  
продаж на карантин

3.



Март 2020 года 

Запуск 
онлайн-экскурсий

4.



Апрель 2020 года 

Запуск удаленной  
консультации

5.



Май 2020 года 

Открытие офисов  
продаж в МО

6.



Июнь 2020 года 

Открытие офисов  
продаж в Москве

7.



Июнь 2020 года 

Запуск панели 
менеджера

8.



Июнь 2020 года 

Запуск кампании 
по онлайн-брони

9.



Итоги  
проведенной работы



Все 
Внедренные инструменты 
остаются на вооружении компании

2100 
Квартир продано онлайн 
за время карантина

4 
Новых инструмента было 
разработано для повышения 
эффективности онлайн

1 
Месяц постоянного анализа 
и быстрого тестирования гипотез 
для выявления проблем



Онлайн-бронирования за 2019 год 
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Онлайн-бронирования за 2020 год 

О
бщ

а
я 
РК

Вв
ед

ен
ие

 к
ар

ан
ти

на

РК
 п
о 
бр

он
и



Статистика по посещениям с июля 2019 по июль 2020 года 

  



Заключение
Все внедренные инструменты позволили не только сохранить наблюдавшийся рост для 

онлайн-бронирований во время режима самоизоляции, но также преумножить качественные 

показатели.  Так, новые инструменты актуальны не только для карантина — они останутся на 

страже отдела продаж. 

Спрос на онлайн-продажи в недвижимости неумолимо растёт. 

Вы готовы? 

Самое время задуматься ;)




